
הגבר מכירות והגדל זרימת מזומנים

עזור ללקוחות לקבל גישה מהירה יותר לטכנולוגיה תוך 
הנאה מגידול הכנסות גדול ומהיר יותר עם התוכנית 

 .Cisco Capital Accelerate

הכנסות מהירות יותר עבורך
שום דבר לא מאיץ מכירות כמו מימון גמיש ואטרקטיבי. הוסף לכך פורטפוליו 

 Accelerate של טכנולוגיות מגוונות ותגלה שההכנסות יעלו הילוך כשתציע את
כחלק מפתרון כולל.

Accelerate הישאר צעד אחד קדימה עם
הצעה של Accelerate כחלק מפתרון כולל תאפשר לך לבדל את עצמך 

מהמתחרים, לתת ללקוח שלך יתרון התחלתי מעולה ולממש את היתרונות 
העוצמתיים שמימון יכול לספק לעסק שלך:

הכנסה מוגברת: שיפור תזרים מזומנים, החזר על הון עבודה ויעילות מכירות  •

70% מהלקוחות עשויים להגדיל את ההזמנה אם תהיה להם גישה לכספים   -
חיצוניים*

 Cisco גידול עסקי מהיר: יותר הזדמנויות להרחיב את טביעת הרגל של  •
ולבנות נאמנות בשווקים חדשים עם רענון פתרונות מתמשך

73% מהלקוחות מחפשים פתרון מוקדם לשאלה 'כיצד לממן', לפני   -
התמחור או בקשה של הצעות מחיר*

סטטוס שותף מהימן: שנה את שיחת הלקוח מ'מה אתה יכול להרשות   •
לעצמך?' ל'מה העסק שלך צריך?' על-ידי הובלה עם תשלומים חודשיים שניצן 

לעמוד בהם

85% מהלקוחות רואים את היכולת לספק מימון כגורם מפתח בבחירת ספק   -
הטכנולוגיה שלהם*

* מקור: Forrester: Financing in the Current Macroeconomic Environment: ממצאים מצרפת, גרמניה ובריטניה, יולי 2013.

תוצאות מהירות יותר עבור הלקוחות שלך
Accelerate יכול לעזור ללקוחות:

לצמצם את עלות הבעלות הכוללת: תשלומי החכירה שלך לוקחים בחשבון את הערך   •
המשוערך של הציוד בתום תקופת החכירה, המכונה ערך שיורי. דבר זה יכול להוביל 

לעלויות ראשוניות ותשלומים חודשיים נמוכים יותר

לנהל תקציב בגמישות: פרוס תשלומים קבועים על-פני 36 חודשים ושמור על מזומנים   •
לפרויקטים עתידיים

Cisco ,להאיץ אימוץ טכנולוגיה: עם גישה מבירה יותר לכספים חיצוניים ממקור אמין  •

לתכנן גישה אסטרטגית לרכישת טכנולוגיה: על-ידי בחירה אם לרענן, לשמור או להחזיר   •
את הנכסים שלך בתום תקופת המימון. אפשרויות סיום החכירה שלAccelerate בעמוד 

הבא מראות את האפשרויות שיש ללקוח שלך וכיצד זה יכול להועיל לך

Cisco עבור שותפי



Cisco Capital: Financing business innovation

אפשרות רכישה בתום חכירה ב'ערך שוק הוגן' )FMV(.מוצר מימון

הדרך המהירה עבור הלקוחות לקבל טכנולוגיה בעלות תועלת מבלי 
להגביל את האפשרויות שלהם. חכירת FMV מציעה תשלומי חכירה 

נמוכים במהל תקופת החכירה הראשונית. בסיום תקופת החכירה 
הראשונית, הלקוחות יכולים לבחור אם לרענן, לשמור או להחזיר את 

הציוד.

36 חודשיםתקופה ראשונית

$250,000גודל פתרון מינימלי

$1,000,000גודל פתרון מרבי

70%פתרון Cisco מינימלי נדרש

30%פתרון לא-Cisco מקסימלי

Cisco 50%מינימום רכיב חומרה של

כל פתרונות Ciscoמוצרים

התוכנית נשארת כפופה, בין היתר, לאישורי אשראי וציוד ולמילוי כל תנאים והתניות
תנאי המימון שיוגדרו ויידרשו על-ידי Cisco Capital, כולל ביצוע כל 

התיעוד שהוסכם עליו בין הצדדים.

מוצרי מימון, מלווים רלוונטיים וזמינות של תוכניות לעיון משתנים לפי ארץ. Cisco Capital מציעה חכירה ו/או מימון במספר מוגבל של ארצות. בהתאם לזמינות, ייתכן שחכירה ו/או מימון יוצעו לך על-ידי מלווה פיננסי עצמאי באזורי שיפוט שבהם Cisco Capital לא מציעה את מוצרי 
החכירה ו/או המימון הרלוונטיים. עשויות לחול מגבלות נוספות. Cisco Capital שומרת לעצמה את הזכות לשנות או לבטל את הנ"ל ללא התראה מראש.

 מדריך מהיר לאפשרויות הלקוח בסיום חכירה
)זמין מיד לאחר תום תקופת החכירה המקורית(

 Accelerate דרישות התוכנית

קדם את הצלחת העסק שלך

Cisco Capital או Cisco פעל עכשיו! צור קשר עם מנהל חשבון השותף של

www.ciscocapital.com/partner/emea

יתרון עבורךאפשרותצורך הלקוח

רענון

האם הלקוח שלך...

מצפה לצרכים עסקיים משתנים 
ומודאג מטכנולוגיה מיושנת?

הערך את הצרכים הטכנולוגיים 
שלך לאורך זמן והוסף ציוד עבור 
מיקומים קיימים או חדשים בתום 
תקופת החכירה כדי לפשט תכנון 

תקציבי ולספק גמישות מרבית.

הפוך ליועץ מהימן ובנה את 
נאמנותה לקוחות על-ידי מתן 

עזרה ללקוחות שלך ליישר את 
רכישת הטכנולוגיה שלהם עם 

הצרכים העסקיים, והכל בעלות 
נמוכה יותר.

שמירה

האם הלקוח שלך...

צופה צורך להוסיף או לשדרג 
טכנולוגיה בתאריך עתידי?

נוכל להתאים אישית את 
ההרחבה של חוזה החכירה כדי 
לעמוד בדרישות הספציפיות של 

הלקוח שלך.

הוספת טכנולוגיה מגדילה את 
המכירה והמשמעות עבורך היא 
הכנסה גדולה יותר לטווח רחוק.

אין צורך לשדרג מפני 
שהטכנולוגיה הנוכחית עומדת 

בצרכים העסקיים?

הלקוחות יכולים לרכוש את הציוד 
בערך שוק הוגן*.

הישאר מעודכן במה שקורה 
בעסק של הלקוח שלך. השתמש 

בזה כסיבה לביקור חוזר ודון 
בצרכים העתידיים.

החזרה

האם הלקוח שלך...

מבצע צמצום וכבר לא זקוק לציוד 
המוחכר?

בקש שהוא יודיע על כך כנדרש 
ובצע את הוראות ההחזרה 

שנשלח לו )Cisco נפטרת מציוד 
מיושן באופן התואם להגנה על 

הסביבה(.

הסרת הנטל של הלקוח לנהל 
טכנולוגיה מיושנת ובלתי-רצויה 
מגביר את שביעות רצון הלקוח 

ומבדלת אותך מהמתחרים.

מבצע הרחבה ונתקל בקשיים עם 
טכנולוגיה לא מעודכנת?

.Accelerate ראה סעיף דרישות התוכנית *


