
Zwiększ przychody, a zarazem 
pomóż klientom w uzyskaniu 
rozwiązania Cisco
Dzięki programowi finansowania 
easylease 0%dla technologii Cisco 
jest to tak proste, jak nigdy dotąd. 
Dodatkowo teraz oferujemy rabat 1%*1

We współczesnym środowisku biznesowym klienci 
decydują nie tylko o tym, co kupić, ale też jak chcą to 
zrobić. 73% badanych klientów powiedziało, że analizuje 
możliwości sfinansowania zakupu przed zapoznaniem 
się z ceną lub wysłaniem prośby o ofertę.*2 

Wysłuchaliśmy opinii naszych użytkowników, partnerów i klientów 
na temat procesu nabywania technologii. Wiemy, że finanse 
są najważniejszym czynnikiem bezpośrednio wpływającym na 
możliwość realizacji odpowiedniej inwestycji w odpowiednim czasie.

Dlatego wspólnie z lokalnymi partnerami finansowymi 
przygotowaliśmy ofertę leasingu easylease 0%.

Dzięki niemu można:

• Nabyć już dziś kompletne rozwiązania Cisco® (sprzęt, 
oprogramowanie, usługi i wsparcie techniczne); 

• Dopasować inwestycje technologiczne do warunków biznesowych;

• Zainwestować w technologię z oprocentowaniem 0%.

Uwzględniając finansowanie easylease 0% w ofercie dla 
klienta, można:

• wyróżnić swoją propozycję, 

• zwiększyć wielkość transakcji, 

• zachować poziomy rabatów i marżę,

• zbudować trwalszą relację z klientami,

• szybciej zamykać nowe  transakcje.

Razem z partnerami finansowymi przygotowaliśmy szereg zasobów, 
które pozwalają na zwiększenie skuteczności sprzedaży:

•	 Specjalny	zespół	pracowników	easylease: pomaga zrozumieć 
proces finansowania i sposób umieszczenia propozycji easylease 
w całej ofercie.

•	 Najwyższy	poziom	obsługi	klienta: prosty, bezproblemowy 
wniosek, szybka decyzja leasingowa i narzędzia internetowe. 

•	 Zasoby	szkoleniowe: pozwalają na odpowiednie wprowadzenie 
tematu finansowania easylease 0% w trakcie rozmów z klientem. 
Materiały szkoleniowe są dostępne z naszej witryny partnerskiej. 

•	 Zasoby	marketingowe: pozwalają na stworzenie możliwości 
handlowych i znalezienie potencjalnych klientów, których można 
łatwiej nakłonić do współpracy dzięki finansowaniu easylease 0%.

•	 1%	rabatu*1: na wszystkie umowy finansowane w ramach oferty 
easylease 0%.

Finansowanie easylease 0%  
dla technologii Cisco

*1 Obowiązuje odpowiedni regulamin. Wniosek o przyznanie rabatu znajduje się na stronie https://tools.cisco.com/WWChannels/PPP/home.do?actionType=home  
*2 Źródło: Forrester, raport „Financing in the Current Macroeconomic Environment Findings From France, Germany, UK”, marzec 20144



Oblicz	koszt	miesięczny	dla	klienta
To proste. Wystarczy podzielić łączny koszt rozwiązania 
Cisco na 36 miesięcy.

Przykład:

Łączny koszt rozwiązania: 200	000	PLN

Czas trwania leasingu: 36	miesięcy 

Suma	opłat	= 200	000	PLN (łączny koszt rozwiązania)

36	miesięcy

Wysokość raty leasingowej dla klienta to 5555,55	PLN	
na	miesiąc

Obliczanie	wysokości	rabatu
Łączny koszt rozwiązania × 0,01

200	000	PLN	×	0,01

Wysokość rabatu to 2000	PLN

Otrzymanie	leasingu	jest	bardzo	proste
Aby uzyskać więcej informacji na temat leasingu urządzeń 
Cisco  w ramach oferty easylease 0%:

• Skontaktuj się z lokalnym partnerem rozwiązań finansowych
easylease lub przedstawicielem handlowym Cisco

• Odwiedź naszą stronę internetową:

© 2014 Cisco lub podmioty stowarzyszone. Wszelkie prawa zastrzeżone. Oferta leasingu może być dostępna bezpośrednio u Cisco lub u niezależnych, zewnętrznych leasingodawców uprawnionych do oferowania leasingu i powiązanych z nim produktów finansowych w danym regionie. 
Promocja dostępna dla kwalifikujących się klientów komercyjnych. Jej dostępność zależy od pozytywnego wyniku badania zdolności kredytowej oraz złożenia przez leasingobiorcę standardowego zestawu dokumentów wymaganego w ramach tej oferty. Prezentowana wysokość 
oprocentowania nie jest dostępna dla wszystkich klientów. Zależy ona od oceny zdolności kredytowej klienta, warunków finansowania, typu oferty, lokalizacji, rodzaju wyposażenia i elementów opcjonalnych. Promocją nie są objęte wszystkie produkty Cisco. Dodatkowo przedstawione 
oprocentowanie nie dotyczy wszelkich podatków, w tym między innymi podatku VAT, GST, od sprzedaży, od eksploatacji i od majątku (o ile nie zostało to inaczej stwierdzone powyżej), którymi może zostać obciążone urządzenie lub transakcja. Promocja nie łączy się z innymi. Mogą mieć 
zastosowanie inne ograniczenia. Cisco zastrzega prawo do wprowadzania zmian w tej promocji w dowolnym momencie bez wcześniejszego powiadomienia.
. 33918/ecoutez/AP/0614

Regulamin	leasingu	easylease	0%

Rabat dla partnerów Rabat 1% (na podstawie kwoty finansowania netto) Obowiązuje odpowiedni regulamin. 
Na stronie https://tools.cisco.com/WWChannels/PPP/home.do?actionType=home 
znajduje się wniosek rabatowy

Czas trwania leasingu 36 miesięcy

Minimalna wartość oferty 15 000  PLN

Maksymalna wartość oferty 1 100 000 PLN

Data ważności oferty Wszystkie zamówienia muszą być przetworzone przed zamknięciem dnia 31 lipca 2016 r. 

Regulamin Wykup przedmiotu leasingu za wartość minimalną 
(zgodnie z Ogólnymi Warunkami Umów Leasingowych)

Dostępne dla wszystkich produktów Cisco umieszczonych w cenniku globalnym (GPL) z 
wyłączeniem jednostki biznesowej Small Business Tech Group (SBTG) oraz produktów 
niepodlegających promocjom. Spis produktów, których nie obejmuje finansowanie 
easylease 0%, znajduje się na stronie

www.ciscocapital.com/partner/emea/easylease_excluded_products_annex. 
Listę należy przeszukiwać wg identyfikatorów produktów

Podpisanie umowy zależy od pozytywnej oceny zdolności kredytowej przez 
partnera finansującego

Realizacja umowy wymaga przedstawienia odpowiedniej dokumentacji 
partnerowi finansującemu

Dostępne przy współpracy z lokalnymi partnerami finansowymi

Firma Cisco zastrzega sobie prawo do wycofania lub zmodyfikowania niniejszej oferty w 
dowolnym momencie

Finansowanie easylease 0%

www.ciscocapital.com/partner/emea


