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easylease-finansieringsprogram til O %
for Cisco-teknologi

. . . . . Vi har lyttet til dig, vores partnere og dine kunder, hvad angér Med vores finansieringspartnere har vi udviklet en reekke nyttige
GIV dln |ndtJen|ng et |¢ﬂ: Og fremgangsmaden for kgb af teknologi. Vi ved, at finansiering er en ressourcer til at gge din salgseffektivitet:

afggrende faktor, som direkte pavirker en kundes evne til at foretage - Dedikeret easylease-team: Hjeelper dig med at forsté

. . . o}
hJ%lp dlne |<U nder tll at fa den rigtige investering inden for den rigtige tidsramme. finansieringsprocessen, og hvordan du kan involvere easylease i

S& sammen med en lokal finansieringspartner i dit land giver vi dine tilbud.

deres CISCO-l(Z)SﬂIﬂg dig mulighed for at tilbyde easylease-finansiering til O %, som kan

- Excellent kundeservice: Tilbyder simple, ligefremme processer,
hjeelpe kunderne til:

hurtige laneafggrelser og onlineveerktgjer.

Takket veere easylease_ - Atfa deres_ end—to—end Cisco®-lgsninger (fra hardware og - Uddannelsesressourcer: Hjzelper dig med at tage easylease-
ﬁ . i O o f software, til tienester og support) allerede i dag finansiering til 0 % med i dine kundedrgftelser. Du har adgang til
nanS|er|ngSprOgrammet tl o TOr - At harmonisere deres teknologiinvesteringer med deres undervisningsmaterialerne pé vores partner-websted.
CiSCO‘t@kﬂOlOgi er det nemt - 0og dert” forretningsbehov - Markedsfgringsaktiver: Er en hjeelp til at begynde at skabe
. o - Atinvestere i teknologi til O % rente. muligheder og kundeemner, som er lettere at konvertere til salg,
kommer nu en ekstra geVII’]St Pa Ved at tage easylease-finansiering til 0 % med i dine tilbud til nér der tilbydes easylease-finansiering til 0 %.
o . - * kunderne kan du: = 1 % provision*': Geelder alle handler finansieret med easylease-
1% provision 1 ; ; N finansiering til 0 %
- Differentiere dine tilbud 9 o
| nutidens forretningsmilig skal dine kunder ikke kun tage - ®ge omfanget af din handel
stilling til, hvad de skal kgbe, men ogs8, hvordan de skal ~ - Bevare rabatter og fortjeneste
kgbe. 73 % af de adspurgte kunder forsgger at lgse - Opbygge langvarige relationer med dine kunder
finansieringsspgrgsmalet tidligt i processen, inden priser - Lukke flere nye handler hurtigere.

og tilbud underspges naermere.*?

*1Her geelder vilkéar
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Vilkar og betingelser for easylease-finansiering til 0 %

Partnerprovision

Leasingaftalens varighed
Mindste belgb for Igsning

Hgjeste belgb for Igsning

Mindstebelgb brugt pa Cisco-udstyr

Udlgbsdato for tilbud

Vilkér og betingelser

1 % provision (pé& grundlag af finansieret nettobelgb). Her geelder vilkar og betingelser for\

provision. Besgg https://tools.cisco.com/WWChannels/PPP/home.do?actionType=home
for provisionsansggning

36 maneder

DKK 7.500

DKK 1.900.000

Dette belgb skal udggre 70 % af den samlede kgbspris (inklusiv hardware, software og
tjenester). Hardware skal udggre 10 % af det belgb, du bruger til Cisco-produkter

Alle ordrer skal behandles, inden lukketid den 31. juli 2016.

Kunden kan vaelge at kgbe udstyret mod et mindre gebyr, nar leasingperioden er udigbet;
lokale vilkér og betingelser geelder

Geelder alle Cisco-produkter, der i gjeblikket star p& Ciscos globale prisliste (GPL), med
undtagelse af SBTG-forretningsenheden (Small Business Tech Group) og “incentive-
restricted” produkter (se, hvilke produkter der ikke er omfattet af easylease-finansiering til
0 % p& www.ciscocapital.com/partner/emea/easylease_excluded_products_annex).

Se efter produktidentifikationer

Finansiering er betinget af finansieringspartners endelige kreditgodkendelse

Betinget af finansieringspartners udfeerdigelse af lokale leasingdokumenter

Gives i forbindelse med lokal finansieringspartner

Cisco forbeholder sig retten til n&r som helst at tilbagetraekke eller eendre dette tilbud /

‘ easylease-finansieringsprogram til O %

Beregn en manedlig pris for din kunde

Det er nemt. Du tager simpelthen den samlede pris for din
kundes Cisco-lgsning og dividerer den med 36 méneder.

Her fglger et eksempel:

DKK 1.500.000
36 maneder

Samlet pris for Igsning:
Leasingaftalens varighed:

DKK 1.500.00 (samlet pris for Igsning)
36 maneder

Manedlig betaling =

Derfor skal din kunde betale DKK 41.667 pr. maned
. /

Sadan udregner du din provision

Samlet pris for Igsning x 0,01
DKK 1.500.000 x 0.01
Provisionen er derfor DKK 15.000

Det er nemt at komme i gang

Du fér flere oplysninger om, hvordan Ciscos easylease-

finansiering til 0 % kan tages med i dine kundedrgftelser, og

hvordan du begynder at registrere muligheder:

- Kontakt din lokale easylease-chef for finansielle Igsninger
eller Cisco-repreesentant

- Besgg vores websted:

@ www.ciscocapital.com/partner/emea

©2014 Cisco og/eller dets associerede selskaber. Alle rettigheder forbeholdes. Leasing og relaterede produkter kan leveres gennem Cisco eller gennem uafhaengige tredjepartslangivere, der er godkendt til at tilbyde leasing og andre produkter i den jurisdiktion, der er relevant for dig.
Dette tilbud gives til kvalificerede forretningskunder og er betinget af kreditgodkendelse og udfeerdigelse af standarddokumenter godkendt med henblik p& dette tilbud af den relevante langiver. Ikke alle kunder er ngdvendigvis kvalificerede til disse priser. Priserne er baseret p& kundens
kreditvurdering, finansieringsvilkér, tilbudstyper, geografisk placering, udstyrstype og valg af muligheder. Det er ikke muligt at veelge alle Cisco-produkter. De priser, som angives ovenfor, er desuden ekskl. skatter og afgifter, herunder - men ikke begraenset til - moms, skat pé varer og
tjenesteydelser (GST), salg, brug eller personlig ejendomsskat (medmindre andet star angivet ovenfor), som evt. palaegges udstyret eller transaktionen. Dette tiloud kan ikke kombineres med andre tilbud. Andre begraensninger kan veere geeldende.

Cisco Capital forbeholder sig retten til ndr som helst at sendre eller annullere dette program.
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